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About the Book 
 

Peace Negotiations in Islamic Jurisprudence 
-Its Rulings and Conditions- 

The book explores how Islam addresses peace negotiations, fo-
cusing on their legitimacy and procedural elements from an Is-
lamic perspective. It also includes comparisons to Western ap-
proaches where necessary to highlight differences and similari-
ties. 
Chapter One defines “peace” and “negotiation” in the context 
of Islamic jurisprudence. It establishes that peace negotiations 
are a recognized method for resolving conflicts and forming 
treaties, supported by Qur’anic injunctions, Prophetic practices 
and the views of Islamic jurists. This chapter demonstrates that 
negotiations are a legitimate way to achieve and maintain 
peace, provided that core Islamic principles are upheld. 
Chapter Two delves into the essential components of peace 
negotiations, including the subjects of negotiation, the roles 
and qualifications of negotiators, and the function of mediators. 
It outlines that negotiators should be qualified and discusses 
the potential inclusion of women and Dhimmī under certain 
conditions. Mediation is defined as a neutral intervention by an 
acceptable third party, and the chapter examines permissible 
negotiation tactics, with an emphasis on persuasion and a gen-
eral discouragement of coercion. 
Chapter Three examines the outcomes and consequences of 
peace negotiations. It discusses the nature of agreements, 
whether complete or partial, and the importance of formal rati-
fication for their binding nature. The book also explores the 
scholarly debate on the obligation of oral or unsigned agree-
ments and considers the responses to failed negotiations, which 
range from advocating war to recommending alternative peace-
ful solutions like arbitration and conciliation. 



 

 

The book concludes that peace negotiations in Islam are a vital 
means of resolving conflicts and fostering international rela-
tions, provided they respect Islamic principles and prioritize 
Muslim interests. It reaffirms that persuasion is encouraged, 
while coercion is generally discouraged, and highlights the 
need for further research into Islamic conflict resolution meth-
ods to enhance understanding and application in modern di-
plomacy. 
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al Relations; Conflicts; Arbitration; Agreement; Muslim Inter-
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sağlama ve sürdürme açısından meşru bir yol olduğunu, temel 
İslam ilkelerine saygı gösterildiği sürece vurgular. 
İkinci Bölüm, barış müzakerelerinin temel unsurlarını, müza-
kere konularını, müzahitlerin rol ve niteliklerini, arabulucu-
ların işlevlerini ele alır. Müzahitlerin nitelikli olmalarının ge-
rektiğini açıklar ve kadınların ve Zimmi belirli koşullar altında 
dâhil edilme olasılığını tartışır. Arabuluculuk, tarafsız bir üçün-
cü tarafın, anlaşmazlıkları çözmek için kabul edilen bir müda-
hale olarak tanımlanır. Ayrıca, müzakerelerde izin verilen tak-
tikler, özellikle ikna etme ve genel olarak zorlamadan kaçınma, 
bu bölümde ele alınır. 
Üçüncü Bölüm, barış müzakerelerinin sonuçlarını ve etkilerini 
inceler. Tam veya kısmi anlaşmaların doğasını ve resmi onayın 
bağlayıcılığını tartışır. Ayrıca, sözlü veya imzasız anlaşmaların 
geçerliliği üzerine akademik tartışmaları ve başarısız müzake-
relere verilen tepkileri, savaş seçeneği ve alternatif barışçıl çö-
zümler önerme gibi seçenekleri değerlendirir. 
Kitap, barış müzakerelerinin İslam’da çatışmaları çözme ve 
uluslararası ilişkileri geliştirme açısından önemli bir araç oldu-
ğunu, İslam ilkelerine saygı gösterildiği ve Müslüman çıkarları-



 

 

nın gözetildiği sürece vurgular. İkna etmenin teşvik edildiğini 
ve zorlamanın genel olarak reddedildiğini belirtir ve modern 
diplomaside İslamî çatışma çözüm yöntemlerinin daha iyi anla-
şılması ve uygulanması için ek araştırma ihtiyacını vurgular. 
 
Anahtar Kelimeler: Barış Müzakereleri; İslam Hukuku; Meşru-
iyet; Müzakereci; Arabulucu; İkna; Zorlama; Uluslararası İlişki-
ler; Çatışmalar; Tahkim; Uygunluk; Anlaşma; Müslüman Men-
faatleri; Zimmi 



 
 

  الكتاب عن
 

  الإسلامي الفقه في السلام فاوضاتم
  - وشروطها أحكامها- 

 
 شرعيتها لب التركيز مع السلام، مفاوضات مع الإسلام تعامل كيفية الكتاب يستعرض

 الحاجة، عند الغربية، المناهج مع مقارنة يتضمن كما. إسلامي منظور من الإجرائية وعناصرها
 .والتشابهات الفروقات كحوضيح
 أن ويثبت. الإسلامي الفقه سياق في" المفاوضات"و" السلام" إلى تعريف سعىي الأول الفصل

 الآيات من بدعم المعاهدات، وإبرام النزاخت لحل بها معترف وسيلة هي السلام مفاوضات
 وسيلة هي المفاوضات أن الفصل هذا أيضًا يبين. الفقهاء وآراء اجبوية، والممارسات القرآنية،
  .الأساسية الإسلامية بالمبادئ الالتزام شريطة عليه، الحفاظو السلام كححقيق مشروعة

 
 اكحفاوض، موضوخت ذلك في بما السلام، لمفاوضات الأساسية المكونات يتناول اكخاŚ الفصل
 مؤهّلين يكونوا أن يجب المفاوضين أن يوضح. الوسطاء ودور ومؤهلاتهم، المفاوضين وأدوار
 تعريف إلى ينتقل بعدها. معينة شروط ظل في واȆميين النساء إشراك إمكانية ويناقش Ȇلك،

 اكحفاوض أساǾب الفصل يستعرض ثم مقبول، ثالث طرف من محايد تدخّل بأنهّا الوساطة
  .خم بشكل الإكراه وتجنب الإقناع لب التركيز مع بها، المسموح

 
 كانت سواء يات،الاتفاق طبيعة يناقش. السلمية فاوضاتالم وآثار نتائج يفحص اكخالث الفصل
 الجدل أيضًا الكتاب يستعرض. الملزمة لطبيعتها الرسمي اكحصديق وأهمية جزئية، أو كاملة

 فاوضاتالم لب الأفعال ردود في وينظر الموقعة غير أو الشفوية الاتفاقيات إلزامية حول الفقهي
 اكححكيم مثل بديلة، سلمية بحلول واكحوصية الحرب إلى اȅعوة بين تتراوح التي الفاشلة،

  .والمصالحة
 

 وتعزيز النزاخت لحل حيوية وسيلة هي الإسلام في السلام مفاوضات أن إلى الكتاب يخلصُ
 ويعيد. المسلمين لمصالح الأولوية وإعطاء الإسلامية المبادئ احترام شريطة اȅوǾة، العلاقات

 إلى الحاجة يبُرز كما عمومًا، تجنبه يتم الإكراه بينما ،هو المفضل و الأجدى  الإقناع أن اكحأكيد
 باȅبلوماسية اتبّاخً  واكحطبيق الفهم كحعزيز الإسلامية النزاخت حل طرق في اكحث من مزيد

  .الحديثة
 

 الإقناع؛ الوسيط؛ المفاوض؛ الشرعية؛ الإسلامي؛ الفقه السلام؛ مفاوضات :المفتاحية الكلمات
 .اȆمي الإسلامية؛ المصالح الاتفاق؛ م؛اكححكي النزاخت؛ اȅوǾة؛ العلاقات الإكراه؛
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